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Quid des futurs commerces? 
En marge de leur assemblée 
générale, les commerçants du 
centre-ville ont également 
exprimé leurs inquiétudes 
sur les commerces du futur 
port, qui viendra compléter 
le quartier neuf de Porte 
Marine. 
Les élus, représentés furtive­
ment lors de l'assemblée gé­
nérale par Philippe Mignoni, 
répètent très souvent qu'ils 
ne sacrifieront pas le centre 
ancien au profit du nouveau 
port et de l'esplanade Marine. 
Mais au-delà des mots, les 
commerçants se soucient de 
la réalité du terrain. « Que va­
t-on faire quand ils vont cons­
truire lenoooo m2 sur le port 

Christophe Chabert a 
exprimé les inquiétudes 
des commerçants du cen• 
tre anden. 

avec trois brasseries et les 
commerces?», se demande 
un commerçant. « Le presta­
taire qui doit faire le cinéma 
avait demandé de pouvoir 
construire 35 commerces en 
sous-sol, le maire a refusé», 
lâche Christophe Chabert, 
président des Vitrines Seynoi­
ses. « De toute façon, il 
n'existe même pas de disquai­
res à La Seyne, il en faudra 
bien un pour faire venir du 
monde », juge une autre com­
merçante. 

Tirer profit· 
d'une nouvelle clientèle 
En quelques phrases, la pro­
blématique est tissée. Com­
ment réussir à tirer profit de 
l'installation de nouveaux 
commerce~ à proximité du 
centre ancien? Les commer­
çants actuels sont inquiets de 
cette concurrence future dans 
un quartier déjà sinistré, mais 
peut-être que l'arrivée d'une 

• nouvelle clientèle permettra 
de redynamiser le commerce 
seynois. À eux d'essayer de 
capter cette clientèle et la ra­
mener vers le centre. C'est le 
défi des commerçants. Mais 
aussi de la municipalité. 

O.M . 
Nous reviendrons par ailleurs, sur les projets 
des vitrines Seynoises évoqués lors de 
l'as.semblée générale. 

rencontre: les habitants prennent 
leurs marques dans -le nouveau quartier . . 

Le 4 novembre, René 
Blanchard et son 

épouse ont été les premiers 
à emménager à !'Amirauté 
B, un des nouveaux immeu­
bles de l'ensemble Porte 
Marine. 
Presque cinq mois plus 
tard, il est enchanté et ne re­
grette pas d 'avoir vendu sa 
maison de plain-pied, à La 

· Seyne. " On voulait la tran-
quillité d'un appartement. 
On ferme à clé et on s 1en ·va. 
Il n '.Y a plus de jardin s à en­
tretenir. " 

cc La proximité 
des commerces » 
René Blanchard apprécie 
autant " la proximité du cen­
tre-vill e et des commerces, 
comme on n'est plus tout 
jeune » que son apparte­
men1 « très bien insonorisé ». 
C'est un F4 de 91 m2 avec 
trois chambres et une belle 
terrasse qu'il loue 
1096 euros par mois. Les-ta­
pisseries sont faites, la cui­
sine est aménagée et avant 
l'été, René Blanchard 
compte bien installer la cli­
matisatio n . 
Parmi les voisins dont il a 
fait connaissance, « beau­
coup de gens qui ne sont pas 
originaires du Var, mais pas 

-René Blanchard est l'un des tout premiers habitants de Porte Marine. Il est ravi d'habi­
ter ce nouveau quartier proche du centre-ville et de ses commerces. (Photos Éric Estrade) 

que des retraités. Il y a une 
famille avec une petite fille». 

« Être proches de tout » 
Quelques dizaines de mè­
tres plus loin, un couple de 
propriétaires, la cinquan­
taine, affiche à peu près le 
même profil. Après avoir 
vendu leur villa dans le 

quartier des plaines, ils ont 
acheté un appartement sur 
le toit , avec une très grande 
terrasse, p.our enviroa 
430000 euros. Leur motiva­
tion: « être proche de tout ». 
Ils sont donc ravis de leur 
nouveau quartier « qui- va 
être très beau», même si, et 
c'est le seul bémol ils sont 

déçus des prestations de 
leur appartement et de l'im­
meuble. « Elles ne sont pas 
toujours conformes au dès­
criptif e.t au standing attendu, 
il y a des choses à reprendre, 
il reste beaucoup de fini- ' 
fions ... » M~is ils sont opti­
mistes : « ça va se régler.' » 

C.M . 




